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 ست؟یچ یفایشاپ یابیبازار

 یق کانال هایخود از طر Shopifyغ فروشگاه یتبل یاست که شما برا یاستراتژ Shopify یابیبازار

 یجاد آگاهیشتر، ایان بیا هدف جذب مشترب Shopify یابیبازار ید.استراتژیکن یتال مختلف اتخاذ میجید

ک را به یخوب، تراف یابیبازار یهر استراتژ است. یمشتر یو بهبود وفادار یان فعلیاز برند، حفظ مشتر

ک یشما  Shopifyکه  ییکند.از آنجا یل میشتر را تسهیکند و فروش ب یت میشما هدا Shopifyفروشگاه 

تال یجید یکانال ها یشما بر رو Shopify یابیبازار یتژاست که استرا ین است، منطقیتجارت آنلا

د.در ساده ین آنها انتخاب کنید از بیتوان یوجود دارد که م یمختلف یها یکانال ها و استراتژ متمرکز شود.

ک ین ترافیت این است، هدایآنلا یان شما در هر کجایافتن مشتری یبه معنا Shopify یابین مفهوم، بازاریتر

 دیخر یا، و متقاعد کردن آنها برات شمیبه سا

 دو برابر کردن فروش شما یبرا Shopify یابیبازار ییها یاستراتژ

اگر  -دهند  یر مییرا تغ یا محصولات شما چقدر بازیاست  ین شما چقدر عالیست که فروشگاه آنلایمهم ن

ن ینخواهد کرد.خبر خوب ا دایدر وهله اول کسب و کار شما را پ یچ مشترید، هیانجام نده یکاف یابیبازار

جذب  ید از آنها برایتوان یوجود دارد که م یادیز یها یاستراتژ آسان است. Shopify یابیاست که بازار

وجود دارد که به  یبرنامه و ابزار عال یادین تعداد زیهمچن د.یشتر استفاده کنیشتر و فروش بیان بیمشتر

ن یهمه بهتر ین راهنما را براید.ایکن یرا عمل Shopify یعال یابیک برنامه بازاریکند تا  یشما کمک م

 د.یدنبال کن Shopifyش درآمد یافزا یتال برایجید یابیبازار یها یاستراتژ

 ش فروش شمایافزا یبرا Shopify یبرا یابیبازار ین استراتژیبهتر

 یبرا Shopify یابیبازار یهاین استراتژین مورد از مؤثرترینجا مهم ترید، در ایفروشیکه م یزیهر چ

 شتر آورده شده است.یفروش ب یکمک به شما برا
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 د رها شدهیسبد خر یابیباز ین هایجاد کمپی. ا1

شود که محصولات شما را  یاستفاده م یدارانیبازگرداندن خر ید رها شده برایسبد خر یابیباز ین هایکمپ

هستند که قبلاً به  یدارانینها خریل نکرده اند.اید را تکمیو هرگز خر د خود اضافه کرده اندیبه سبد خر

د از آنها فروش داشته یوجود دارد که بتوان یادین احتمال زیتجارت شما علاقه نشان داده اند، بنابرا

د است.صاحبان یان جدیتر از جذب مشترتر و ارزانار آسانیمتروکه بس یهایفروش از گار د.یباش

ارسال کنند تا الهام بخش « گمشده»داران ین خریا یک را برایاستراتژ یهایادآوریتوانند یم هافروشگاه

که  یانیمشتر ف است.ین راهبردها ارائه کد تخفیاز بهتر یکی د باشند.یل خریبازگشت و تکم یها براآن

ن کار از یا یبرا یژن استراتین را رد کنند!بهتریتوانند ایم یاند به سختدهیقبلاً به صفحه پرداخت رس

ن ید.ایز استفاده کنیسبوک مسنجر نیف یو حت یفشار یهاد از اعلانیتوانیل است، اما میمیا ایامک یق پیطر

ک را به فروشگاه ید که ترافیکنند و مطمئن شو ییجوتوانند خودکار شوند تا در وقت شما صرفهیها ماعلان

 یرا انتخاب م یامکیپ یابیر بازارید.اگر مسیکن یابیبازد تا فروش از دست رفته را یگردانیخود باز م

شده  یطراح Shopifyد رها شده یسبد خر یه هایاطلاع یاست که برا یعال یابزار Winback د،یکن

ها  یک را پس از رها شدن چرخ دستیاس ام اس استراتژ ین ابزار به طور خودکار دنباله هایا است.

ک با یک کلیبا  Winback د.یل کنیفروش از دست رفته را به سود تبدکند تا به شما کمک کند  یارسال م

 گان استفاده کرد.یتوان از آن به صورت را یشود و م یشما ادغام م Shopifyفروشگاه 

 

 

 

 

 



 

 دیدهارتقا  یلیمیا یابیبازار ین هایخود را با کمپ ی. نام تجار2

ن کار را به یاگر ا است. Shopifyهر صاحب  یها برا ین استراتژیاز مهم تر یکی یلیمیا یابیبازار

 یادیجاد فروش زیو ا یان فعلید، حفظ مشتریان جدیجذب مشتر یل برایمید از ایتوان ید، میانجام ده یدرست

 یها یبازگرداندن چرخ دست یموثر برا یک استراتژیل یمیم، اید.همانطور که در بالا ذکر کردیاستفاده کن

د ید تا به فروشگاه شما بازگردند و خریان گمشده ارسال کنیمشتر یبنده را برایشنهادات فریپ رها شده است.

داشته باشد که در آن  یمعمول یلیمیک خبرنامه اید ین بایهمچن یکیانجام دهند.هر برند تجارت الکترون

ل یمیرا ارسال کند.شروع کار با ا یگرید دیمف یابیام بازاریژه و هر پیشنهادات ویاخبار محصول، پ

ان یواداشتن مشتر بگذارد. یادیر زینه تأثیا صفر( هزیتواند با حداقل ) ینگ نسبتاً آسان است و میارکتم

 یکیل یمید است و ایان جدیار ارزان تر از به دست آوردن مشترید مجدد بسیخود به بازگشت و خر یفعل

 عبارتندShopify  یبرال مهم یمیا یها یاز استراتژ یبرخن امر است.یتحقق ا ین راه ها برایاز بهتر

ار ینرخ باز شدن بس ییخوش آمدگو یل هایمید )ایان جدیبه مشتر ییخوش آمدگو یل هایمیاز:ارسال ا

ژه را برجسته یو یشنهادهایها و پفید که فروش، تخفیرا ارسال کن یغاتیتبل یهالیمیدارند(ا یبالاتر

د یسبد خر یل هایمیگمشده از ا یسبدها یابیزبا یش فروش شما استبرایافزا یک راه مهم براین یا کند.یم

 یهایروزرساند سفارش و بهییرا با اطلاعات مربوط به سفارششان، مانند تأ یان فعلید.مشتریاستفاده کن

 یهالیمیا یک سرید که یکن یاندازل خودکار راهیمیا یهانید کمپیتوانین میدهمچنیکن یروزرسانارسال، به

 یابیبازار یل برایمیکه از ا یکنند.هنگامیارسال م یمشتر یبرا یاقدامات مشترک را بر اساس یاستراتژ

د یتوانیشما م د.یم کنیمختلف تقس یل خود را به بخش هایمیست اید، لیکن یخود استفاده م Shopifyفروشگاه 

ت یر اساسموقعد، فهرست را بیداشته باش یان فعلیاند، مشترانجام نداده یدیکه خر یان هدفیاز مشتر یفهرست

شده را به یسازیشخص یهاامید پیتوانیب، مین ترتید.به ایکن یبندمیره تقسیو غ یشناستی، جمعییایجغراف

غ یمند خواهند بود، تبلد به آنها علاقهیدانیرا که م ییشنهادهاید و محصولات و پیهر فهرست ارسال کن

 یل هایمیا یتوانند به راحت یم Shopifyفروشگاه صاحبان  ، Wishpond یلیمیا یابید.با ابزار بازاریکن

ن شامل ین پلتفرم همچنیا داشته باشند. یشتریارسال کنند تا به آنها کمک کند فروش ب یو سفارش یشخص

 Shopifyه( است که صاحبان فروشگاه یهد یبازشو و ابزارها یهااز ابزارها )مانند پنجره یعیف وسیط

 یشما ادغام م Shopifyبا فروشگاه  ین به راحتیا ل استفاده کنند.یمین آدرس اگرفت یها براتوانند از آنیم



شود.

 

 

ق ید را از طریمف یتوانند محتوا یک میتجارت الکترون ینکه چگونه کسب و کارهایاز ا یدر بالا: مثال

 یپست یهاست یر کنند و الهام بخشند.نکته برتر: در لینامه به اشتراک بگذارند تا مخاطبان خود را درگ

ن اساس ید بر ایتوان یکنند و چگونه م یارسال م ییل هایمید چه نوع اینید تا ببیخود ثبت نام کن یرقبا

 د.یان را جذب کنیمشتر

 

 دیم کنیک برنامه ارجاع تنظی. 3

است و  Shopify یفروشگاه ها یبرا یابیبازار یها ین استراتژیتر یاز قو یکیغات دهان به دهان یتبل

تواند به شما کمک  یک برنامه ارجاع مین هدف است.یدن به ایرس ین راه برایارجاع بهتر ک برنامهی

 یکار م یافکت گلوله برف ین برنامه ها با نوعید.ایاز برند را گسترش ده یاز آگاه یادیزان زیکند تا م

ر شما را به دو ن افراد کسب و کایدهد، هر کدام از ا یک نفر فروشگاه شما را به دو نفر ارجاع می کنند.

را به دست  یادیت، محصولات شما مخاطبان زیدر نها کند. ین رشد میدهند و بنابرا یگر ارجاع مینفر د

 خواهند آورد.



مارک ها  یابیبازار یام هایار معتبرتر از پیا خانواده بسین است که ارجاعات دوستان ین بخش ایو بهتر

را در اطراف کسب  یادیتواند اعتماد ز ین ارجاع خوب میک کمپین بدان معناست که یا رسند. یبه نظر م

ارجاع کسب و کار  یبرا یلید به مردم دلین ارجاع موفق، بایک کمپی یاجرا یجاد کند.برایو کار شما ا

د یتوانیاگرچه، م خوب است. یک استراتژیشه یف همیتخف ،Shopify یفروشگاه ها یبرا د.یخود ارائه ده

ارائه  یگرید یاز انحصاریا هر امتیگان یگان، محصولات رایرسال رامانند ا یگرید یهامشوق

جاد یا یبرا Wishpond د ازیتوان ین میبرنده است.همچن یک استراتژیشه یز همیارجاع ن یایهدا د.یده

 دیکن خود استفاده Shopifyفروشگاه  یبرا یروسیغ ارجاع ویک تبلی

 محصول یغاتیامک تبلیارسال پ4.

صاحبان فروشگاه  یفوق العاده قدرتمند برا یرد و ابزاریگ یکاملاً مورد استفاده قرار نم یامکیپ یابیبازار

Shopify .درصد  11دهند، اما تنها  یح میترج یلیمیا یابیامک را به بازاریان پیاز مشتر درصد 54است

 یبرا کنند. یاز مکنند ب یافت میرا که در یامکیباً هر پیکنند.مردم تقر یامک ارسال میاز کسب و کارها پ

ل داشته یمینسبت به ا یشتریار بید تعامل بسیتوان یاست که شما م ین بدان معنیا ،Shopify یابیبازار

ن ید کمپیتوان یمناسب، م Shopifyد.با برنامه یدار یاست که شما با مشتر ین خطیم ترین مستقیا د.یباش

ع و تعامل یمنجر به نرخ باز شدن فوق العاده سرن ها ین کمپیا د.یه ارسال کنیرا در چند ثان یامکیپ یها

د از یتوان ید.میدر پوشه هرزنامه باش SMS یام هایست نگران تمام شدن پین لازم نیهمچن شود. یبالاتر م

ف یمانند فروش و تخف یغاتیتبل ید:اعلان هایر استفاده کنیموارد ز یبراShopify یبرا یامکیپ یابیبازار

 دیارسال کن

 دیارسال را ارسال کن یهایروزرساند سفارش و بهییمانند تأ یکنشاطلاعات ترا 

 دیارسال کن یمشتر یبانیپشت یام هایپ 

 دیل دهیرا تحو دیترک سبد خر یهاامیپ 

 دیمورد هدف قرار ده یشنهادات شخصیان خاص را با پیمشتر 

 دیغ کنیه محصول خود را تبلیهد 

 شتریو ب………….. 

د که با کسب و یام کوتاه استفاده کنیک برنامه پید از یبا ،Shopify یراب یامکیپ ین هایکمپ یاجرا یبرا

با  شده است. یطراح Shopify یاست که برا یک راه حل عالی Winback کند. ین شما کار میکار آنلا

Winback، کنار هم قرار  یپلتفرم برا ید و از الگوهایم کنیامک خودکار را تنظیپ یهاد دنبالهیتوانیم

ه فوق یبه بازگشت سرما یابیتواند به شما در دست یبرد و م یچ وجه زمان نمیبه ه د.ینها استفاده کندادن آ

  العاده کمک کند

 

 

 

 



 دیان را به صفحات محصول اضافه کنینظرات مشتر 5.

، یبدون بررس نند.یخواهند بب ید میخر یبرا یریم گیان قبل از تصمیاست که مشتر یزین چینظرات اول

م هستند، و قابل یگنال اعتماد عظیک سیها  یاعتماد به برند شما تلاش خواهند کرد.بررس یبراان یمشتر

اثبات  جادیا ین برایا بر فروش شما خواهد داشت. یادیر زیمشاهده بودن آنها در صفحات محصول شما تاث

شتر یب دارانیخر درصد 94 شود یمثبت باعث م یها یاست.بررس یدر مورد برند شما ضرور یاجتماع

ها  ینینداشته باشد، بازب یزینظرات شگفت انگ یاگر محصول یت کنند.اما حتیک کسب و کار حمایاز 

 یبد م یک بررسی یحت خواهد بداند. یم یدهند که مشتر یرا ارائه م یاطلاعات دست اول ارزشمند

ر یت محصول را زیمشروع یشود مشتر یباعث م یچ نقدیکه ه یجاد اعتماد کمک کند، در حالیتواند به ا

ن کار، یانجام ا ید.براید نظرات را به صفحات محصول و پرداخت اضافه کنیکن یشه سعیسوال ببرد.هم

د نظرات مثبت خود یتوان یم یحت د.یاستفاده کن Shopifyاز فروشگاه برنامه  یک برنامه بررسید از یبا

م ین را تنظیکه ا ید.هنگامیراک بگذارت خود به اشتیوب سا یر قسمت هایا سای یاجتماع یرا در رسانه ها

د.پس از ارسال محصول، یق نظرات خود استفاده کنیتشو یخود برا یمشتر یارتباط ید، از کانال هایکرد

د یتوانیم یحت صادقانه داشته باشد. یک بررسید تا یدعوت کن ید و از مشتریل ارسال کنیمیا ایامک یک پی

 د.یفروشگاه خود کمک کن یشتر برایجاد نظرات بید تا به ایکن قیف تشویا تخفیه یک هدینظرات را با 

 

 

 

 

 



 

 .دیخود را خودکار کن Shopify یابیبازار یها یاستراتژ 6.

از  یارید بسیتوان ین است که میک پلتفرم ایبه عنوان  Shopifyاستفاده از  یها یژگین ویدتریاز مف یکی

در زمان و تلاش  یین باعث صرفه جوید.ایخودکار کنکپارچه ی Shopify یف خود را با برنامه هایوظا

که تلاش  ید در حالیخود تمرکز کن Shopifyرشد فروشگاه  یدهد رو یشود و به شما امکان م یشما م

 یوجود دارد که م یاز موارد ینجا برخیشود.در ا یر در خلبان خودکار اجرا میوقت گ یابیبازار یها

 د:یآنها را خودکار کن در وقت خود ییصرفه جو ید برایتوان

ها امین پیا د.یسبد بازگردان یابیباز ین هایفروش از دست رفته را با کمپ :دیسبد خر یابیباز ین هایکمپ

د یتوانیطور خودکار فعال شوند، و مان، بهیها توسط مشترید که پس از ترک چرخ دستیم کنیتنظ یرا طور

 .دیرا به دست آور یشتریفروش ب یچ تلاشیبدون ه

ت یخود را با سا Shopifyتوانند فروشگاه  یم Shopifyصاحبان فروشگاه  :یاجتماع یغات رسانه هایتبل

ستم عامل ها به اشتراک ین سیک محصولات را در ایک کلیادغام کنند و با  یاجتماع یرسانه ها یها

تاک و کیبوک، تسیف یهافروشگاه ،Shopify یهاد با استفاده از برنامهیتوانین میهمچن بگذارند.

د تا یکن یروزرسانها بهن فروشگاهیخود را در ا یطور خودکار موجودد و بهیکن یاندازنستاگرام را راهیا

 فروش در دسترس باشد. یبرا

وکار ر کسبیان بالقوه خود را درگیان و مشتریخودکار منظم، مشتر یهایروزرسانبا به :یتعامل با مشتر

مجدد،  یابیمجدد و بازار یخودکارساز ین هایل، کمپیمیتواند شامل ارتباطات ا ین میا د.یخود نگه دار

و  ییآمدگوخوش یهالیمیخودکار محصول، ا یهایروزرساند بهیتوانیم ر کانال ها باشد.یفشار وب و سا

 د.یارسال کن Shopifyرا با برنامه مناسب  یگریز دیباً هر چیتقر

 ،Slack، Trelloمانند  ییخود با برنامه ها Shopifyبا ادغام فروشگاه  :ت برنامهیریو مد یارتباطات داخل

Google Sheets، Airtable ید فروشگاه و موجودیتوان یم یره، به راحتیو غ Shopify یریگیخود را پ 

 یریگیگر را پیو موارد د یابیبازار یهاتی، فعالیچندکاره، فروش، روابط با مشتر یهان پروژهیا د.یکن

 د.کنیم

 دیکن یراه انداز یمشتر یک برنامه وفاداری7.

ان یاز مشتر یگاهیجاد پایا یبرا Shopifyدرخشان  یابیبازار یک استراتژی یمشتر یبرنامه وفادار

 یان را برایخوب، مشتر یک برنامه وفاداریگردند.با وجود  یشتر باز مید بیخر یاست که برا یراض

به دست  یار مقرون به صرفه تر و موثرتر از تلاش براین بسیا د.یگردانیشتر بازمیکسب اطلاعات ب

با  یزید که چید مطمئن شویموفق، با یک برنامه وفاداری ید با هر فروش است.برایان جدیآوردن مشتر

نوشتن نظرات  یاز برای، امتیبرگشت یدهایخر یف برایتواند تخف ین میا د.یده یان ارائه میارزش به مشتر

موفق  یوفادار یهاگر باشد.برنامهیارائه نسخه محدود به محصولات خاص و موارد ددوستان،  یا معرفی

 رند.یاز آنها پاداش بگ یملحق شوند و به راحت ید به آسانیبا

 



 موثر وجود دارد: Shopify یک برنامه وفاداریجاد یا ید براینجا چند نکته مفیدر ا

 آنها را با  انجام نداده باشد. یدیاگر خر ید، حتیقرار ده یرا در دسترس هر کس یبرنامه وفادار

 د.یکن یا اشتراک اعلان فشار وارد برنامه وفاداریل یمیک ای

 از یا امتیف ید که فقط تخفیخود بگنجان یاز پاداش ها را در برنامه وفادار ید انواع مختلفیتوان یم

 یروین ین همگگایگان و مشاوره رایگان، محصولات رایمانند حمل و نقل را یموارد ستند.ین

 هستند. یمحرکه خوب

 د که چه نوع یان بپرسید و از مشتریانجام ده یک نظرسنجی، ین برنامه وفاداریمؤثرتر یبرا

 خواهند. یم ییپاداش ها

 فروشگاه  یبرا یک برنامه وفاداری یراه اندازShopify .برنامه  یادیتعداد ز شما ساده است

 شود. یکپارچه میشما  Shopifyوشگاه موجود است که با فر یعال یبرنامه وفادار

 دیخود اضافه کن Shopifyنستاگرام به فروشگاه ید ایک فی. 8

 یم یرویها پ یده در پس بررسید است که از همان ایمف یاثبات اجتماع یها یگر از استراتژید یکین یا

 ین میداران آنلایرد، خینستاگرام به وضوح قابل مشاهده به فروشگاه خود اضافه کنید ایک فیاگر  کند.

مشاهده  یواقع یوهاید شده توسط کاربر و اثبات محصولات شما را در سناریارزشمند تول یتوانند محتوا

د یدر ف یک مشتری د.یریک فروشگاه در نظر بگیک مانکن در ینستاگرام خود را به عنوان ید ایکنند.ف

د آن یز باین او نیرسد، بنابرا یبه نظر مز یشگفت انگ یشخص یند که برایب یرا م ینستاگرام شما لباسیا

ان خوشحال یدهند، مشتر ید میخر یبرا یشترینان بیان اطمیبه مشتر یاجتماع یرا داشته باشد.رسانه ها

د شده توسط یمثبت تول یدهند.اگر محتوا یگذارند و محصولات شما را در عمل نشان م یش میرا به نما

به  ستاره خواهد داشت. 5 یک بررسیمشابه  یرید، تأثیشتراک بگذارنستاگرام به اید این فیکاربر را در ا

 ید کلین دیداران آنلایش گذاشت تا خریدها را در فروشگاه خود به وضوح به نماین فیتوان ا یم یراحت

به  Instafeed مانند Shopify یابیک برنامه بازاریاز محصولات شما و برند شما داشته باشند. یشتریب

نستاگرام ید ایک فید و یخود ادغام کن Shopifyن فروشگاه یترینستاگرام خود را با ویدهد ا یشما امکان م

 د.یجاد کنید ایقابل خر

 



 دینترست فعال باشیدر پ9.

ن به یک است.ایتجارت الکترون یابیبازار یبرا یاجتماع یرسانه ها ین پلتفرم هایاز بهتر یکی نترستیپ

ده یافتن محصولات و ای یبرا یادیافراد ز دارند. یید بالایقصد خر نترستیل است که کاربران پین دلیا

 ید، میکن یاستفاده م ینترست خود به درستیکنند.اگر از حساب پ ینترست مراجعه میمحصول به پ یها

ً به صفحه پرداخت خود بفرستین افراد را مستقید ایتوان از محصولات خود را به  یر جذابید.تصاویما

Pinterest ک به فروشگاه یت ترافیهدا ید و از آن برایکن اضافهShopify یم یحت د.یخود استفاده کن 

ر یتصو یدهد رو ین به کاربران امکان میا د.یخود اضافه کن یهان یمحصول را به پ ید برچسب هایتوان

م ب مردیترغ یبرا یک راه عالین یت شوند.ایماً به صفحه پرداخت هدایک کرده و مستقیمحصول شما کل

ه ین خود را به نمایفروشگاه آنلا URL ک جلسه مرور است.ید همه آنها در یبه کشف محصولات شما و خر

Pinterest د و یجذاب در مورد محصولات خود کن یرا صرف نوشتن شرح ها ید، زمانیخود اضافه کن

 د.یجاد کنیان بالقوه ایجذب مشتر یمحصولات مختلف را برا یاز تابلوها یعیف وسیط

 دیاجرا کن یاجتماع یغات را در گوگل و رسانه هایتبل10. 

ه یگان تکیت رایساک وبید تنها به ترافیتوانید، نمیداشته باش یادید فروش زیخواهیمتأسفانه، اگر م

 یادیان زیدهد به مشتریوجود دارد که به شما امکان م یعال یپول یغاتین تبلید.خوشبختانه، چند کمپیکن

است که فروشگاه  Shopify یابیبازار ین استراتژین اغلب اولید.ایجاد کنیا یعال یازدهد و بیدا کنیدست پ

قرار دهد.گوگل  یادید افراد زیع در معرض دیسر یلیتواند محصولات شما را خ یرا میکنند ز یها اجرا م

دلار  5د د روزانه حدویتوان یشما م هستند. یغاتیتبل ین هایشروع کمپ ین مکان ها برایسبوک بهتریو ف

د یخواهین اگر میبنابرا د.یداشته باش یق فروش مناسبین طرید و از اینجا خرج کنیغات در ایتبل یبرا

 ین استراتژیاز بهتر یشما باشد.برخ ینه براین گزیغات ممکن است بهترید، تبلیجاد کنیع ایک سریتراف

 عبارتند از: Shopify یفروشگاه ها یبرا یپول یغاتیتبل یها

 شود که قبلاً از فروشگاه شما  ینشان داده م یغات به افرادین تبلیا - هدفمند مجدد گوگل غاتیتبل

 د کرده اند و به محصولات شما علاقه نشان داده اند.یبازد

 درباره محصول انجام  یادین زیقات آنلایکه تحق یانینشان دادن مشتر یبرا – د گوگلیغات خریتبل

 دهند یم

 ژه با محصولات کم ارزش یآنها به و هستند. یعال یفور یدهایخر یبرانها یا – س بوکیغات فیتبل

 کنند یکار م

کلمه.و  یواقع یبه معنا -دارد  یمتیارائه دهد، اما ق یعیج سریتواند نتایم Shopify یبرا یغات پولیتبل

 یمدش از درآیت بید، ممکن است در نهایت کنیریمد یغات خود را به درستید چگونه تبلیدان یاگر نم

  د.ینه کنیکند هز یجاد میغات شما ایکه تبل

 

 

 



 تمرکز بر سئو11.

 یمحتوا یابید.بازاریسئو تمرکز کن ید روید، بایکن یغات پولیرا صرف تبل یادید بودجه زیخواه یاگر نم

ک ین ترافیا د.یرا به فروشگاه خود ارسال کن یادیک مرتبط زید ترافیتوانید و میافت کنیمناسب سئو را در

 یبرا یعیج سریگوگل نتا یغات پولیکه تبل یگان است و بارها و بارها تکرار خواهد شد.در حالیاملا راک

ک یتراف ین است که شما برایجه اینت طلبد. یرا م یشتریآورد، سئو زمان و تلاش ب یشما به ارمغان م

د با موتور جستجو شروع یخر یشتر سفرهاید.بیجاد کنیا یج بلندمدتید نتایتوان ید و میکن یپرداخت نم یپول

ان بالقوه یمناسب قرار دارد، در حال حاضر مشتر یج جستجویاگر فروشگاه شما در صدر نتا شود. یم

د صفحات یتوان یوبلاگ متمرکز است، اما م یمحتوا یابیشتر بر بازاریدسئو بیرا جذب کرده ا یادیز

د یک شما بایت تجارت الکترونیه در ساد.هر صفحینه کنیز بهیجستجو ن یموتورها یمحصول خود را برا

 یبا هدف جستجو یدیکلمات کل ید که بر روینان حاصل کنیاطم نه شود.یمناسب به یدیکلمات کل یبرا

نجا چند روش برتر در مورد سئو فروشگاه ید.ایدهد تمرکز کرده ا یآنچه صفحه ارائه م یمرتبط برا

Shopify :آورده شده است 

 هستند یبالاتر یحجم جستجو ین کلمات دارایرا اید زیرا هدف قرار دهف یق یدیکلمات کل یبالا 

 در سئو دارد ین نقش مهمیا د که سرعت مجموعه شما خوب است.یمطمئن شو 

 افتن محصولات خاص از آنها استفاده ی یداران براید که خریتمرکز کن یبلند یدیکلمات کل یرو

 ندار ید بالاتریقصد خر یدین کلمات کلیا کنند. یم

 دینه کنیجستجو به یت خود را برایر سایتمام تصاو 

 یدیاز کلمات کل یارید بسیتوان یرا مید، زیباش یفیار توصیحات محصول بسیهنگام نوشتن توض 

 دیمرتبط را در آنها بگنجان

 نک یگر، بک لید یت هایو محصولات خود با سا یوند دادن صفحات دسته بندید با پیکن یسع

 دیافت کنیدر

دا یپ یدسترس Shopify یبرا یمختلف سئو داخل یها یژگیتوانند به و ین میهمچن Shopifyکاربران 

 ینه سازیر، و بهیهر تصو ین برایگزیافزودن متن جا ،URLم ساختار یمانند تنظ ین شامل مواردیا کنند.

 حات متا است.ین متا و توضیعناو

 



 دیکن یوابسته راه انداز یابین بازاریک کمپی12.

 یاست که شما از شرکت ها ین زمانیاست.ا Shopifyقدرتمند  یابیبازار یک استراتژی وابسته یبایبازار

فروش موفق به آنها پول  یغ کنند و شما فقط برایشما تبل ید تا محصولات شما را برایکن یوابسته استفاده م

شه یوابسته هم یابیارباز د.یده یرا هدر نم یابیچ بودجه بازارین است که شما هیت بزرگ اید.مزیده یم

ROI د ید انجام دهیکه با ید.تنها کاریپرداز ینه میفروش موفق هز یرا شما فقط برایدهد، ز یارائه م یقو

از هر فروش به  یا بخشینه ثابت ید، که شامل پرداخت هزیم کنیغ وابسته جذاب تنظیک تبلین است که یا

هر  ید و برنامه وابسته خود را برایریس بگوابسته مرتبط تما یبا شرکت ها ک شرکت وابسته است.ی

رگذار، یس، تأثیتوانند وبلاگ نو ید.افراد وابسته میغ کند باز کنیخواهد فروشگاه شما را تبل یکه م یکس

که فروش  ید و تا زمانیانجام ده یغاتید بود کار تبلیشما مجبور نخواه افراد مشهور باشند. یا حتیوبر یوتی

صاحبان فروشگاه  یبرا یعال یابیبازار ین استراتژیا د.یک سنت نداریرج کردن به خ یازیانجام نشود ن

وابسته را  یابین برنامه بازاریآنها بزرگتر د.یک شلوغ است.فقط به آمازون نگاه کنیتجارت الکترون یها

 کنند. یغ میون ها شرکت وابسته در سراسر جهان محصولات خود را تبلیلیدارند و م

 دیشرکت کن یاجتماع یابیدر بازار13.

رامون ینکه جامعه خود را پیا یبه جا متفاوت است. یاجتماع یشبکه ها یابیبا بازار یاجتماع یابیبازار

ن مختلف وجود دارند که یاز جوامع آنلا یارید.بسیوندیپین موجود میک جامعه آنلاید، به یجاد کنیبرندتان ا

س یف یگروه ها یا حتی Quora، Redditمانند  ییهات یفقط به سا ق خاص متمرکز شده اند.یعلا یبر رو

هدف آنها  یوندند که با مشتریتوانند به جوامع مربوطه بپ یم Shopifyد.صاحبان فروشگاه یبوک نگاه کن

د، به مکالمات یمشاوره اضافه کن جاد روابط معنادار استفاده کنند.یا ین فضاها برایمطابقت دارند و از ا

 ین فضاها براید از ایتوانیها، مد.با ارسال مرتب پستیند را به اشتراک بگذارد و دانش ارزشمیوندیبپ

 یش آمد، از جامعه برایپ یفرصت مناسب یو وقت د.یاستفاده کن یجاد شهرت برند قویاد و ایجاد اعتماد زیا

ناسب است، ق مید که جامعه پر از افراد با علایدان ید.قبلاً مین خود استفاده کنیغ کسب و کار آنلایتبل

 شوند یمشتر یبه راحت یمتقاعدساز یتوانند با کم ین آنها میبنابرا

 

 



 دیجاد کنیجذاب ا یاجتماع یرسانه ها یپست ها 14.

ان یگاه مشتریبه مخاطبان بزرگ و رشد پا یابیدست یها بران راهیاز بهتر یکی یاجتماع یهارسانه

 یشود، فقط بر رو یشما م یابیبازار یاستراتژ در یاجتماع یکه صحبت از رسانه ها یشماست.و هنگام

د که الهام بخش مخاطبان شما باشد و با آنها یجاد کنیا یجذاب یمحتوا د.ید محصولات خود تمرکز نکنیتول

از  یاجتماع یشبکه ها یابیبازار ید برایتوان یوجود دارد که م یمختلف یها یارتباط برقرار کند.استراتژ

چالش  یبرندتان، اجرا ینفلوئنسرها، ارسال استوریمانند استفاده از ا یشامل موارد نیا د.یآنها استفاده کن

ف محصولات و یاخبار شرکت، تخف یگاه شما، به اشتراک گذاریجا ید برایمف یجاد محتوایهشتگ، ا یها

خود  یاجتماع یت ها را به رسانه هایاز شخص یاست که برخ یده خوبیشود.اغلب ا یگر میموارد د

د، از یکن ید میمحتوا تول ید.وقتیکن یاستفاده م TikTokمانند  یبه خصوص اگر از پلتفرم –د یکن اضافه

خود استفاده  Shopify یابیبازار یدن به استراتژیتنوع بخش یبرا ییبه عنوان فضا یاجتماع یرسانه ها

ده توسط کاربر را د شیتول ید محتوایکن یشه سعید و همید نشان دهیجد یمحصولات خود را در نور د.یکن

تازه وارد به فروشگاه  ید، و از هزاران مشتریافت کنیدر یرا به درست یاجتماع یهاد.شبکهیکن یجمع آور

 کرد دیخود استقبال خواه

 دیرا اجرا کن یاجتماع یه در رسانه هایک هدی15.

 یو کارهاکسب  یها برا ین استراتژیاز بهتر یکیمحصول  یای، هدایاجتماع یدر موضوع رسانه ها

ش یدر اطراف برند خود، افزا یادیز یجاد سر و صدایا یا براید از هدایتوان یک است.میتجارت الکترون

ک یتجارت الکترون ید.فروشگاه هایک به فروشگاه خود استفاده کنیت ترافیاز برند و محصول و هدا یآگاه

د شده توسط کاربر یارزشمند تول ید محتوایشدن و تول یروسیو یمحصول برا یایتوانند از هدا ین میهمچن

د که چالش #هشتگ ید دید، و خواهینگاه کن TikTokاز مسابقات محبوب  یاست به برخ یکاف استفاده کنند.

شود به محصولات شما  یزه شما میکه وارد جا یشما جلب توجه کند.هر کس یتواند برا یمناسب چقدر م

 یدرصد 10ف یزه، کد تخفیان جایپس از پا هستند. یآسان یابین آنها اهداف بازاریعلاقه مند است، بنابرا

کاش  یکنند که ا یمحصول شما در ذهن آنهاست و آنها آرزو م د.یهمه شرکت کنندگان ارسال کن یرا برا

 یل شدن به مشتریتبد یباشد که آنها برا یف فقط فشارین ممکن است تخفیآن را برنده شده بودند، بنابرا

را امتحان  یغات اجتماعیابزار تبل آسان است . Wishpond با Shopifyموثر  یایاهد یاز دارند.اجراین

 توانند قدرتمند باشند. یا مین هداید چقدر اینید تا ببیکن

 



 دیغ کنیمقالات وبلاگ تبل 16.

توانند  یم Shopifyن پلت فرم است.همه کاربران ینرم افزار وبلاگ ا Shopify یعال یها یژگیاز و یکی

ک محصولات شما یغ استراتژیتبل یک راه فوق العاده براین یا ت خود اضافه کنند.یگ به وب ساک وبلای

د ید، مطمئن شویسیگاه خود بنویجا یرا برا یدیوبلاگ مف یک است.محتوایک ارگانیو به دست آوردن تراف

ن یا در امحصولات خود ر دهد. یمرتبط را هدف قرار م یدین محتوا سئو پسند است و کلمات کلیکه ا

 یبرا یعال یکند فرصت یست، اما به شما کمک میش از حد فروش نیک بین تاکتید.ایپست وبلاگ قرار ده

کند  یرا که محصول شما حل م ید مشکلیکن ید.سعیدا کنیغ محصولات خود به مخاطبان علاقه مند پیتبل

به عنوان راه حل ارائه د و محصول خود را یسیک پست وبلاگ بنوین مشکل یدر مورد ا د.یکن ییشناسا

و اگر پست  از ندارد.یچ( نیا هی) یادیکم خطر است که به بودجه ز یابیبازار یک استراتژین ید.ایده

 یبرا یرا در مدت زمان طولان یادیان زیک و مشتریتواند تراف یداشته باشد، م یوبلاگ شما رتبه خوب

 دیاوریشما به ارمغان ب

  

 دیغات ارسال کنیرا با تبل یفشار یهااعلان17.

ام یارسال پ یبرا یک راه عالید؟آنها یاخود امتحان کرده یابیبازار یهانیرا در کمپ یفشار یهاا اعلانیآ

را به فروشگاه شما وارد کنند.برخلاف  یادیک زیتوانند تراف یع و موثر هستند که میسر یابیبازار یها

از  یبرا یچ شانسین هیشوند، بنابرایشما ارسال م انیماً به مرورگر مشتریفشار مستق یهال، اعلانیمیا

د ید ارسال کنیخواه یرا که م یامید پیتوان یشه میاست که شما هم ین بدان معنیدست دادن آن وجود نداردا

غات و اخبار مربوط به فروشگاه یارسال انواع تبل یفشار برا ید از اعلان هایتوان یشود.م یده میشه دیو هم

ز یا هر چید یمحصول جد یهایروزرسانفروش، به یهامحصول، اعلان یهافیتخف د.یخود استفاده کن

 یک برنامه اعلان فشار براید.فقط یمند باشند را ارسال کنان ممکن است به آن علاقهیکه مشتر یگرید

Shopify یک عالیک تاکتین یمشترک یف برایارائه تخف د.یمشترک کن ید و شروع به جمع آوریدانلود کن 

 است

 دیکندیکن یگر همکارید ییبا برند ها18.

 یهاگر شراکتید ید با برندهایتوانیم د به عنوان رقابت در نظر گرفته شوند.ینبا Shopifyگر مشاغل ید

 یوکارد.کسبیکن یشتر با آنها همکاریشتر و فروش بیبه مخاطبان ب یدسترس ید و برایجاد کنیک ایاستراتژ

د.به عنوان مثال، فرض یک شویه شریا هدیغ یتبل یکند و برایف میار شما تعروکد که از کسبیدا کنیرا پ

ک ی، مانند یتناسب اندام/تندرست یگر از برندهاید یکید با یتوانیم د.یفروش یو میاکت ید شما لباس هایکن

جاد یک بسته محصول اید و یجاد کنیک ایک شراکت استراتژیوگا، یا فروشگاه تشک یتجارت مکمل 

برد -ت بردیک وضعین یا کند. یغ مید که هر برند به آنها تبلیدار یشما مخاطبان مشابه ی.هر دودیکن

 شما است یگسترش گسترده دسترس یک راه آسان براین یاست.ا

 

 

 



 دیغ محصولات خود استفاده کنیتبل یدئو برایاز و19. 

کوتاه در  یویدیال حاضر، ودر ح غ محصولات شماست.یش و تبلینما ین راه ها برایاز بهتر یکیدئو یو

همه در حال  ،Reelsو  TikTok، Instagram Storiesبا  شرو است.یپ یاجتماع یرسانه ها یمحتوا

 یع و آسان ساخته میوها فوق العاده سریدین نوع ویسرگرم کننده و جذاب هستند.ا یوهایدیساختن و

د یفقط در صدر روندها بمان ست.یو نیدیو یشگر حرفه ایرایک ویا ید یم تولیک تیبه استخدام  یازین شوند.

 ید، صداید، آن را سرگرم کننده کنیریاز محصولات خود عکس بگ ید.از برخیو با آنها سرگرم شو

د ید، بهتر در آنها خواهیوها را بسازیدین ویاز ا یشتریهرچه تعداد ب د.ید و تکرار کنیپرطرفدار را اضافه کن

شدن  یروسیو ین راه برایا سرگرم کننده و جذاب هستند، بلکه بهتروهیدین ویست که این نید.و فقط اید

و  Reelsبه  یشتریب ید ، هر دو پلتفرم دسترسینگاه کن TikTok ای نستاگرامیا تمیاگر به الگور هستند.

TikToks دهند.یم 

 دیبفروش یاجتماع ی. محصولات خود را در رسانه ها20

 یژگین ویاز بهتر یکیت خود محدود کنند.یرا به وب سا ستند فروشیمجبور ن Shopify یفروشگاه ها

 یاجتماع یمختلف رسانه ها یخود را با پلتفرم ها Shopifyد فروشگاه یتوان ین است که میا Shopify یها

 یشناخته م یتجارت اجتماع ن به عنوانید.ایماً از پلتفرم ها بفروشید و محصولات خود را مستقیادغام کن

ان بدون ترک برنامه رسانه یمشتر ید محصولات را برایکشف و خر -کند  یا ساده مر یشود و سفر مشتر

ocisl د، آورده یبفروش یاجتماع یهارسانه یهاد در پلتفرمیتوانیکه م ییهانجا روشیکند.در ا یآسان تر م

 شده است.

 س بوکیف

 یفرم تجارت اجتماع در دسترس است، پلت یکه به راحت س بوکیف یس بوک به لطف ابزار فروشگاهیف

گان یس بوک را به صورت رایک فروشگاه فیتواند  یدارد م یه تجاریک نمایکه  ی.هر کس شرو استیپ

ن کار را به طور ید ایتوان یشما م شما متصل است. Shopifyکند که به محدوده محصول  یراه انداز

ک صفحه یق ید آن را از طرینتوا یا مید یک خود انجام دهیق پلتفرم تجارت الکترونیخودکار از طر

 یدهد تا به راحت یداران و فروشندگان اجازه میس بوک به خریف ید.راه حل تجارت اجتماعیگسترده آپلود کن

ارتباط و تعامل با  یبرند شما برا یبرا یعال یتواند راه ین میا ق مسنجر ارتباط برقرار کنند.یاز طر

ک یداران است تا به صورت ارگانیخر یرم خوب براک پلت فین یس بوک همچنیمخاطبان خود باشد.ف

ق برنامه تلفن همراه به یک از طریق آنها مطابقت دارد.اکتشاف ارگانیدا کنند که با علایرا پ یمحصولات

 انجام دهند ک برنامهید در یتوانند تراکنش خود را از زمان کشف تا خر یکند و کاربران م یکار م یخوب

 

 

 

 

 



 نستاگرامیا

ماً یدهد تا محصولات خود را مستق یک اجازه میتجارت الکترون یبه صاحبان فروشگاه ها نستاگرامید ایخر

ً مانند وینستاگرام شما دقیپلتفرم بفروشند.فروشگاه ا یرو تنها  ن معمول شما است.ین فروشگاه آنلایتریقا

 یهنگام ن است.یا یراه انداز ین برایک فروشگاه آنلایخالق و /یک حساب تجارید یاز داریکه ن یزیچ

نستاگرام مرور یتوانند محصولات شما را بدون ترک ا یداران مینستاگرام شما فعال شد، خریکه فروشگاه ا

 یبا تم ها، مجموعه ها و محصولات مختلف سفارش ینستاگرام شما به راحتیکنند.فروشگاه ا یداریو خر

و تازه واردها باشد.با فروشگاه  یفصل یهامانند پرفروش ها، روند یتواند شامل موارد ین میا شود. یم

توانند از پرداخت  یا مید یخود بفرست Shopifyت یداران را به وب ساید خریتوان ینستاگرام خود، میا

 Instagramق یداران از طریکه خر یهنگام م محصولات استفاده کنند.ید مستقیخر ینستاگرام برایا

Checkout فروشگاه  ین صورت راه اندازیر ایدر غ شود. یت مافیدر ینه کمیکنند، هز ید میخر

د صفحات محصول را یتوان ینستاگرام خود، میفروشگاه ا یگان است.هنگام راه اندازینستاگرام کاملا رایا

حات یمانند توض یست محصولات شامل مواردین لیا د.یکن ین خود راه اندازیدرست مانند فروشگاه آنلا

 باشد. یصول شما ممت ها و اطلاعات محیمحصول، ق

 نستاگرامید ایخر یها یژگیو

 نستاگرام آورده شده است:ید ایمختلف استفاده از خر یها و روش ها یژگیاز و ینجا برخیدر ا

 نستاگرام ادغام یمحصولات ا ید فروشگاه خود را با برچسب هایتوان یم :دیقابل خر یپست ها

 ید و وقتیخود تگ کن یا در پست هاد، محصولات ریکن یهمانطور که افراد را تگ م د.یکن

 شوند. یزنند، به صفحه محصول مربوطه ارسال م یبرچسب محصول ضربه م یکاربران رو

 محصول  یهاد از برچسبیتوانید، میقابل خر یهادرست مانند پست :دیقابل خر یهاداستان

 .دیشتر به فروشگاه خود استفاده کنیک بیارسال تراف یخود برا یهایاستور در

 د از یتوانید، میبرسان یشترید محصولات خود را به مخاطبان بیخواهیاگر م :دیغات قابل خریتبل

 Ads Managerن را در ید ایتوانیم د.یز استفاده کنینستاگرام نیغات ایمحصول در تبل یهابرچسب

 د.یت کنید را تقویقابل خر یهاا پستید، یم کنیتنظ

 ک یفروش  ید و ارتقایمحصولات جد یراه انداز یبرا یالع یتواند راه ین میا :د زندهیخر

ان زنده خود یمحصول خود را در جر یهاد برچسبیتوانیم باشد. یمحصول خاص در زمان واقع

 شوند.یکه کاربران از پخش شما به فروشگاه شما فرستاده م یید، جایبگنجان

 شتر یان بیت و برند شما به مشترمحصولا یمعرف یبرا یعال ینستاگرام راهید ایتب خر :دیبرگه خر

 یین برگه کشف کنند، جایق ایمرتبط را از طر یتوانند محصولات و مارک ها یکاربران م است.

 د گنجانده شوند.یان جدید شما به مشتریش دیافزا یتوانند برا یکه محصولات شما م

 

 

 

 



  نترستیپ

ً نیپ ل شده است.ین تبدیفروش آنلا یک پلتفرم محبوب برایبه   یک پلتفرم تجارت اجتماعیترست لزوما

د.در عوض، کاربران بر اساس یها انجام دهنیپ یماً رویها را مستقد تراکنشیتوانین معنا که نمیست به این

ن یبا ا ل کنند.یخود را تکم یتوانند تراکنش ها یشوند که در آن م یت میمحصول به صفحه فرود هدا

 ین پلتفرم هستند.تجارت اجتماعید در ایافتن الهام خری یبرانترست یاز کاربران پ درصد 89 حال،

Pinterest ین هایق استفاده از پیاز طر Shoppable ماً به محصولات یها مستقنین پیا شود. یانجام م

ر محصول شما ضربه زده و به یتصو یتوانند رویک شما مرتبط هستند و کاربران فقط میتجارت الکترون

ل یبرندها تبد یبرا یعال یآن را به مکان Pinterest یت بصریت شوند.جذابیاد محصول هدیصفحه خر

را جذب  یان پولیش بگذارند و مشترین به نمایکند تا محصولات خود را به صورت آنلا یم

را  یاجتماع یهاتواند استفاده از پلتفرم رسانهیدارد که م Etsyبه  یوندین پیهمچن Pinterest کنند.

 یبرا Pinterestدرک کامل تر از نحوه استفاده از  یتر کند .براآسان Etsyوش فروشگاه ش فریافزا یبرا

 د .ین راهنما را دنبال کنیا ک،یتجارت الکترون

TikTok 

TikTok با  است که ین پلتفرم تجارت اجتماعیدتریجدShopify د ین مشارکت جدیا کند . یم یهمکار

 TikTokاست.تنها راه فروش در  TikTokک در یحصول ارگاند میکشف و خر یهابرگه یدهنده معرفنشان

در حال رشد  یاجتماع یهارسانه یهان پلتفرمیترعیاز سر یکیکه  TikTok است. Shopifyک حساب یبا 

د یجد یژگیبا و نگاه کرد. یاجتماع یهارسانه یابیبازار یتوان به آن برایاست که م یاست، قطعا مکان

 اد است.یار زیان بسیاز مشتر یادید زیبه مخاطبان جد یابیل دستی، پتانسیتجارت اجتماع

 دیرینگ را در نظر بگینفلوئنسر مارکتی.ا21

در حال حاضر  B2C یبرندها یبرا یابیبازار یش هایگرا نیاز بزرگتر یکینگ ینفلوئنسر مارکتیا

نفلوئنسرها یک، ایرونک تجارت الکتیدهد.به عنوان  یها را ارائه م ROIن یاز بهتر یکین یهمچن است.

نکه به برندها یشتر از ایان بیمشتر تر هستند.شروع فروش به مخاطبان بزرگ یها بران راهیاز بهتر یکی

خود یدر متقاعد کردن فالوورها یشتریار بینفلوئنسرها قدرت بسینفلوئنسرها اعتماد دارند و ایاعتماد کنند به ا

غ یتبل یبرا کوچک دور از دسترس باشند. یکسب و کارها ید براینفلوئنسرها نباید دارند.ایخر یبرا

تر رگذاران کوچکین تأثیا د.یک شویکوچکتر شر ینفلوئنسرهایکرو اید با میتوان یمحصولات خود م

کار  ینفلوئنسر که براید که اینان حاصل کنیدارند.اطم یرتریتر هستند و معمولاً مخاطبان درگکنندهاغلبقانع

ن است که ینکته مهم ا گذارد.یوکار شما را به اشتراک مد، همان مخاطبان هدف کسبیکنیبا آن انتخاب م

است  یده خوبین ایگاه خاص جذاب هستند.همچنیک جای یوجود دارد که هر کدام برا یادیز ینفلوئنسرهایا

شتر یر و بک فالوور کوچکتی د.یآنها نگاه کن ینفلوئنسرها بالاتر از تعداد فالوورهایکه به سطوح تعامل ا

 است ک فالوور بزرگ و بدون مشارکتیار بهتر از یبس

 

 

 



   دیجاد کنیمحصول خود ا یتقاضا برا22.

در بازار در حال حاضر، شما به طور  ین بودن در صنعت و حل مشکلات مردم بهتر از هر کسیبا بهتر

 یبه اندازه کافاگر دردها و مشکلات مخاطب هدف خود را  د.یکن یز میخودکار محصول خود را متما

د یکه با آن سروکار دار ید با بازاریشما با د خواهند کرد.ید، آنها خریرا که بفروش یزید، هر چیبشناس

شنهادات شما را پر ید کمبود اطلاعات را برطرف کند تا شکاف پید. محصول شما بایکاملاً رفتار کن

د، ارزش یل کنیبه قهرمان کسب و کار خود تبد خود را ید و مشتریکن ید دائماً نوآورین کار، بایا یبرا کند.

 د.ید را ارائه دهیارا که قول داده یو تحول

 دیش سفارش ها استفاده کنیاز پ23.

 یان نقدیو بهبود جر یت مشتریش رضایشتر، افزایجاد فروش بیا یع و آسان برایک راه سریش سفارش یپ

که  یزمان ید، حتیک محصول ادامه دهیفروش دهد که به ین فرصت را میها به شما اسفارششیپ است.

ن صورت یر اید کرد که در غیل خواهیرا تبد یشتریان بین کار، مشتریبا انجام ا آن تمام شده است. یموجود

 یبرا یک راه عالین یها همچنسفارششید محصول شما نبودند.پیرا قادر به خریرفتند زیاز دست م

دا کردن یپ یک روش کم خطر براین به شما یا است. یارش موجودعلاقه محصول قبل از سف یریگاندازه

سفارش به شیپ یهانهیافزودن گز یدهد.برا ید هستند، میل به خریان واقعا مایکه مشتر یمحصولات

ن یهمچن د .ینصب کن Shopify یسفارش را براشیت پیریبرنامه مد میکنیه میفروشگاه خود، توص

 د.یکسب کن یشتریاطلاعات ب Shopify یسفارش در وبلاگ تجارشیده از پد درباره نحوه استفایتوانیم

 شنهادات با زمان محدودیپ24.

از نظر  کند. یجاد میان شما ایت در ذهن مشتریاستفاده شود، احساس فور یبه درست ین استراتژیا اگر

که قبلاً  ییزهایند تا چهستند که ممکن است از دست بده ییزهایشتر نگران چی، مردم معمولاً بیشناختروان

 یبرا یشنهادات روزانه جذابیاگر پ ت است.یاستفاده از آن موقع یبرا یعال ین استراتژیا اند.داشته

ش یبهتر است ب د داد.یش خواهیک فروشگاه خود را افزاید، مطمئناً فروش و ترافیجاد کنیان خود ایمشتر

گر یان دیدهد و مشتر یرا هدف خود را از دست مید زیناد نکید و آن را زیشنهادات استفاده نکنیاز حد از پ

 کنند. یشنهاد توجه نمیبه پ

 دیه بفرستید هدی.با خر25 

 ین استراتژیا باشد . دیان خریف به پایبلاتکل یسوق دادن مشتر یخوب برا یک استراتژیتواند  ین میا

و  یمشتر یجاد وفاداریشما در ادهد، بلکه به  یش میشما را افزا Shopifyل فروشگاه ینه تنها نرخ تبد

 کند. یکمک م یحفظ مخاطبان عموم

 دیکن ی.محصولات خود را بسته بند26

جاد ید باندل ایخواه یاگر م . شتر استیفروش ب یخوب برا یک استراتژیارائه معاملات محصول همراه 

به عنوان مثال، ساخت  ن آنها وجود دارد.یب ییهم افزا ید که نوعیتمرکز کن یانتخاب محصولات ید، رویکن

 یب بهتر، بازیک ترکی قاً فروش نخواهد داشت.یدق ییویدیو یهایو باز یریضد پ یهااز کرم یابسته

ن بسته یمت ایضمناً ق ش است.یهمراه با آرا یریضد پ یا کرم هایزا  یانرژ یها یدنیبا نوش ییویدیو یها

 کمتر باشد.د یمحصولات آن باندل با ید مجزایسه با خریها در مقا



ش فروش همان محصولات یافزا یبرا یک راه عالیشما صفحات  یقرار دادن محصولات خاص در جلو

ل یتواند منجر به تبدیکه م یا هر محصولیت یل، مزین نرخ تبدیرا با بالاتر ید محصولاتیمعمولاً با است.

د، توجه یت در فرانسه را دارفروش محصولا یبرا Shopify:اگر قصد استفاده از ید.ایدوم شود، ارائه ده

است که شما  ین بدان معنیا ست.یدر دسترس ن یدر حال حاضر به زبان فرانسو Shopifyد که یداشته باش

ها متین، تمام قیعلاوه بر ا د.یدا کنیپ یدسترس یبه زبان فرانسو یبانیا پشتی Shopifyد به پلتفرم یتوان ینم

محصولات  یگذارمتین را در هنگام قید این بایشوند، بنابرایم ش دادهیکا نمایبه دلار آمر Shopifyدر 

 دیریخوددر نظر بگ

 دیت بدهیاولو یاصل یهافروش به عنوان سرنخ یداخل یها.به تماس27

ن است یشود ایده میکه پرس یجیاز سوالات را یکیفروش باشد  یها ین استراتژیصحبت از بهتر یوقت

 ین است که بستگیصحبت کرد؟ پاسخ صادقانه ا ین تماس اول با مشترمت در هماید درباره قیا بایکه آ

ت در یتان به چه شکل است و درصد موفقند فروش در سازمانیداند که فرایم فروش شما میدارد. شما ت

داند. پس بهتر یان مذاکرات انجام شده است را میم ییا جایدر تماس اول، آخر  یمت دهیکه ق ییهاحالت

ت قرار دهد که با مرکز تماس یرا اولو یانیشه مشترید همیم شما باین تید.همچنیه کنیب خود تکاست به تجار

 یریم گیخواهند قبل از تصمیاند و مد علاقمند شدهیفروشیکه م یزیمهم قطعاً به چ یهان سرنخیاند. اگرفته

ند. با یافت نمایکند را در تواند به آنها کمکیا خدمت شما مینکه چطور محصول یدرباره ا یاطلاعات کاف

فرستند، شما قدم یم یلیمیا ایرند یگینکه با شما تماس میها به محض ان سرنخیت دادن به صحبت با ایاولو

وقت آنها  ید که براید، راه حل محور و باملاحظه هستیمف ید که سازمانید تا به آنها نشان دهیاجلو گذاشته

اطلاعات  یکه مشتر ید، تا زمانیکه معامله را در همان تماس اول ببندن معناست ین بدید. اگر ایارزش قائل

 ندارد. یافت کند، مشکلیرا در یریم گیتصم یاز برایمورد ن

 د.یشنهاد خود منعطف عمل کنی.درباره پ28

خاص به سراغ شما  ییهابا درخواست یانید که مشترین را داشته باشید انتظار ایدر مکالمات فروش، با

ً اگر با شرکتند. یایب نکه یا یدارند. به جا یمتفاوت یازها و ساختارهاید که نیکنیکار م ییهاخصوصا

فروش  ید که استراتژید، مطمئن شویاند را انجام دهکه آنها خواسته ید کاریخواهیا نمید یتوانید نمییبگو

ن منعطف یفروش هم یاه ین استراتژیبهتر یهایژگیداشته باشد. از و یهمخوان یمشتر یازهایشما با ن

 بودن است

 .دی.معامله را با اعتماد به نفس ببند29

د. از یکنید به همان اندازه مهم است که چطور مکالمه خود را آغاز میبندیک معامله را مینکه چگونه یا

 یم فروش انتظارات درستید که تید تا مطمئن شویق کننده استفاده کنیق و منسجم تشویواضح، دق یهاکیتکن

فروش  یها ین استراتژیست از بهتریک لیاند عمل کنند.داشتن توانند به آنچه وعده دادهیجاد کرده و میرا ا

ها ن معاملهیها کمک کند تا به صورت روتتواند به فروشندهیبستن معامله را شامل شود م یهاکیکه تکن

د ین خریاگر ا»، «چ وقتیا هین حالا یهم»ر باشند:یتوانند شامل موارد زیم ییهاکین تکنیرا ببندند. چن

 یشنهادیبه نظر شما پ»ا ی« شودیشما در نظر گرفته م یف برایست درصد تخفید بین حالا انجام دهیرا هم

 «.تواند مشکل شما را حل کند؟یام مکه داده

 



 ندهیبه هدف فروش در آ یفعل یهایفروش: پرورش مشتر یها ین استراتژیاز بهتر یکی.30

د درست است؟ نه؛ یفروش ندار یها ین استراتژیبه بهتر یازیگر نید دیجه رسیمعامله به نت کی یوقت

و وفادار  یراض یانیند فروش و داشتن مشتریمهم فرا یهااز بخش یکیها ت حسابیریاشتباه است. مد

فروش شما  مینکه تیجاد کند.بعد از ایشتر به آنها را هم ایفروش ب یهانده فرصتیتواند در آیاست که م

ن یب یک همکاریشتر هم بردارند و یک قدم بید یت برسند، بایفروش به موفق یق استراتژیتوانستند از طر

ا محصول خود یس یاز سرو ینکه مشترینان از ایجاد کنند. با اطمیان ایم خدمات مشتریم فروش و تیت

 یاز شرکت شما علاقه دارد و حتد یز به خرینده نیدر آ ین مشترید که اید مطمئن شویتوانیاست م یراض

 کند.یغ آن را میتبل

 جاد کند.ید که تقاضا این کنیتدو ی.. پلن31

او درباره  یرد تا آگاهیگیهدف را نشانه م یاحتمال یات باشد که مشتریک پلن باجزئید شامل ین بخش بایا

ک، یالکترون یها، ساخت کتابیلت سوشال پویریمد یهاد از کانالیتوانیشنهاد شما را بالا ببرد. مثلاً میپ

 د.یدادها استفاده کنیرو یزبانیا مینار یوب یبرگزار

 دیخود گوش ده یان احتمالی.به مشتر32

د. یدبک ارزشمند ندهیشود که به آنها فیل نمیستند دلیدار نیشما خر یان احتمالینکه مشتریفقط به خاطر ا

اند که داشته یاد، از آنها درباره تجربهیدهیم ف فروش حرکتیخود را به سمت ق یاحتمال یمشتر یوقت

د. ممکن است از پاسخ آنها یکنیکه ارائه م یم فروش و محصولیت ید. خصوصاً درباره اعضایسوال کن

 کمک شما کند. یبه مشتر یل سرنخ بعدید که در تبدیاموزیب یانکته

 د نه هنریک علم نگاه کنی.به فروش به چشم 33

ست بر اساس یبایم یم فروشی. هر تیفیک یهایابیسنجد نه ارزیها مداده یرا بر مبنا تین مجموعه موفقیا

روزانه به  یهال سرنخ به معامله، تماسین طول چرخه فروش، نرخ تبدیانگین حجم معاملات، میانگیم

مدت زمان  یارها، که طین معیده شود..هر کدام از ایشده سنج یینها یهاهر فروشنده و تعداد معامله یازا

تر کنند و متوجه ند فروش خود را سلامتیدهد که فرایرا م ین آگاهیها ااند، به شرکتده شدهیسنج یطولان

 از به بهبود دارند، بشوند.یکه ن ینقاط

 دیمحور و هوشمند بساز یاد تکنولوژیک بنی.34

در هفته زمان به هدر  ساعت CRM، 5ها در لیمیها و اتماس یمتوجه شد که به خاطر ثبت دست یفایشاپ

ن خاطر یساعت زمان هدر رفته داشت. به هم 130فروشنده خود  یروینفر ن 26 یبه ازا یعنیرود. یم

 یل خود را باز کردند، رویمیان ایمشتر یکند تا وقت یمحور، کار یتکنولوژ CRMک یم گرفت تا با یتصم

 گان متوجه شوند.دند، فروشندیمه شده را دیومنت ضمیا داکیک کردند یکل ینکیل

 

 

 



 دیت بسازیفیبا ک یک کانال ارتباطیت، یفاقد صلاح یها.با حذف سرنخ35

 یشتریکه احتمال ب ییهاکند. تا سرنخیخود استفاده م یهاغربال کردن سرنخ یلتر برایف یکسریاز  یفایشاپ

ا یبا ارزش است  ک سرنخیم که یقرار است متوجه شو یدا شوند. وقتیشوند، پ یل به مشتریدارند تا تبد

 ر پاسخ دهد:یسوال ز 5سوال از  4د بتواند درباره آن سرنخ به حداقل ینه، فروشنده با

آن  یدر کسب و کار خود مواجه است که لازم است برا یا چالشیبا مشکل  یاحتمال ین مشتریا ایآ درد:

 انجام دهد؟ یکار

 یریم گیقدرت تصم یموثر است؟ اگر نه چه کس یریم گیند تصمیماً در فرایمستق یاحتمال یا مشتریآ قدرت:

 +دارد؟

 شنهاد ما در حد بودجه آنها است؟یا پیآ :پول

 چگونه است؟ یاحتمال ین مشترید ایند خریفرا ند:یفرا

 یک بازه زمانیا در یقرار دارند؟ آ یادر چه مرحله buyer’s journeyا یدار یدر سفر خر :یخط زمان

 کنند؟یم یید خود را نهایمعقول خر

 دینه کنیفروش خود را به یاستراتژ CRM.با استفاده از 36

 دینه کنیمناسب را به یهاسرنخ-۱

دهد. یاز میاحتمال فروش، امت یارهایدها و بر اساس معیبه ل ار ام یس دها، نرم افزاریل یسازنهیبه یبرا

م فروش شما یشود تیکار باعث من یکند. ایدا میش پیاز بالاتر باشد، احتمال فروش افزایدرواقع هرچه امت

 ت قرار دهد.یداران را در اولوین خریتربتواند آماده

 دیرا از دست نده یریگیهرگز پ -۲

 یاجرا ید و برایکن یاندازخود را راه یغاتیتبل یهانید کمپیتوانیاطلاعات فروش، م یدهبا سازمان

 د.یکن یگردش کار طراحشده، نییش تعیط از پیها بر اساس شرامرحله آنبهمرحله

 ییهالیمیاز ا یاد در ابتدا مجموعهیتوانید، میرینگ را در نظر بگیل مارکتیمین ایک کمپیبه عنوان مثال 

 د.یان خود ارسال کنیمشتر یخاص برا یک جدول زمانید با توجه به یخواهیکه م

 CRM قیفروش از طر یه گزارش استراتژیته-۳

ن کار به صورت خودکار انجام یست، به خصوص اگر این یاش کار سادهفرو یعملکرد استراتژ یریگیپ

 د.ین کار را به صورت خودکار، انجام دهید ایتوانیم CRMنشود. با استفاده از 

CRM یج میکسب و کار را ترو یندهایک کردن فرایستماتیو س یکه تعامل با مشتر یکردیبه عنوان رو 

م یشرفت تید عملکرد و پیدهد تا بتوانیار شما قرار میرا در اخت یرشسفا یهااز گزارش یکند، انواع مختلف

کرده و  ییند فروش خود را شناساید مشکلات فرآیتوانیها من گزارشید. با داشتن ایکن یابیخود را ارز

 د.ینه کنیفروش خود را به یاستراتژ



 

 اسناد فروش یدهسازمان -۴

 CRM ند فروش خود را یو فرا یات مربوط به استراتژیتا همه جزئ کندیشما فراهم م ین امکان را برایا

 د.یکن یو نگهدار یسازرهیذخ

 دید تا به اهداف فروش خود برسیزه بدهیم خود انگیبه ت – ۵

ن امکان را یا CRMدهند. یزه خود را از دست میاد انگیفروش به احتمال ز یهامیبدون هدف مشخص، ت

 میشرفت تید و شاهد پین کنییانداز تعفروش خود، اهداف و چشم یهامیتافراد و  یدهد تا برایبه شما م

 دیفروش خود باش

 .دیاستفاده کن PAS. از چارچوب 37

ا بر اساس درد. چارچوب یکنند یم یریگمیا بر اساس لذت تصمیها د انسانیگویم یرفتار یروانشناس

PAS از  یکین یکند. این برابر میفروش را چندتتان در یف شده و نرخ موفقین اساس تعریقا بر همیدق

 ،(problemب حروف اول سه کلمه مشکل )یاز ترک PASفروش است.چهارچوب  یها ین استراتژیبهتر

د یکن ین است که کاریا PASل شده است. هدف از یتشک (solutionحل )راه ،(agitateک کردن )یتحر

ب مشکل را ید. بعد معایکن ییرا شناسا یل مشترن مشکیترد بزرگیاول با به مشکلش آگاه شود. یمشتر

ک مشکل یست که ین نید. )البته منظور ایکن یمعرف یحل اصلد و در آخر محصولتان را به عنوان راهییبگو

ک ین تکنیرا دارد، از ا یین کاراید. اگر محصولتان واقعا ایا درمورد محصول اغراق کنید یجاد کنیا یلیتخ

 د(.یاستفاده کن

 دید تا خودتان برنده شویریرا بگ یمشترطرف 38.

 یهاجیفروش مثل بلبل درمورد محصول، پک یدر جلسه یها کجاست؟ وقتنسیزین اشتباه بیترد بزرگیدانیم

 ید. حتیندار ید و حس همدلیستیقائل ن یمشتر یبرا یچ ارزشیه یعنید، یکنیمت صحبت میمختلف و ق

د. چطور یرا بفروش یحل مشکلاتِ مشترراه محصول، ی.به جادیرا بفهم ید که مشتریکنیهم نم یتلاش

د تا ید بگذارید تا مشکلاتش را حل کند؟ قبل از جلسه، هرچه در توان داریکمک کن ید به مشتریتوانیم

د: یرین مرحله را در نظر بگیفروش، حتما ا ین استراتژید. در تدویدا کنیرا پ یمشتر یهاازها و خواستهین

 ید که نشان دهد محصولتان چه ارزشیشروع کن ید و جلسه پرزنت را طوریق کنیها تحقیدرمورد مشتر

 دارد. یمشتر یبرا

 دیآماده کن یزیهرچ ید و خودتان را برای.منعطف باش39

ه به هم یشب یایچ دو مشتریهستند و ه یدیجد یهاشه چالشیوفتد. همیممکن است اتفاق ب یزیهرچ

د، یناشناخته بترس یهاتیها را پشت سر بگذارد. اگر از موقعتا چالش د منعطف باشدیشوند. پس باینم

شه یج همیفروش را یها یادتان باشد که استراتژید. یکنیر محروم مینظیب یهافرصت یایخودتان را از دن

 رند.یگیرها را در نظر میمتغ

 



 دیرا مشخص کن یینها ی.خروج40

 یخرم، دنبال نظم و سازماندهیم CRMافزار مثلا من اگر نرما خدمات. یخرند، نه محصول یجه میمردم نت

ن یرا به ا ید. پس اول توجه مشتریاین یچ کاریکه به ه ینیافزار تزئک نرمیط کارم هستم نه صرفا یمح

محصول  ییش دارد، بعد درمورد کارایبرا یاجهید که استفاده از محصول شما چه نتیموضوع جلب کن

 تان گوش بدهد.یهادارد که به حرف یلیدل یمشتر چون حالا د.یصحبت کن

 او باشد یهاد به حرفید، همه حواستان بایکنیصحبت م یتلفن با مشتر یپا یوقت41.

تلفن را  یا از سر ناچاریشان هست یهاشوند که حواستان به حرفیع متوجه میسر یلیها خیمشتر

د تا یف کنیتعر یخال یهاد، حتما زمانیکنیفاده ممشخص است یپت تماس تلفنیک اسکرید.اگر از یابرداشته

باشد. اگر دفتر کار  ید به مشتریحواستان با ین مواقع همهیفرصت حرف زدن داشته باشد. در ا یمشتر

ن ید. در حیراه برو یا حتید یستید. اگر خوابتان گرفته، باید و به اتاق کنفرانس برویشلوغ است، بلند شو

 د.ین مورد را گوشزد کنیفروش به کارشناسان، حتما ا یپروسه آموزش استراتژ

 دیبرد باش-ت بردی.دنبال وضع42

فروش محصول در  ین استراتژیضرر کند و برعکس. بهتر ید، مشتریشویست اگر شما برنده میقرار ن

 یست. کافیهم ن یشود. کار سختیده میچ یمدت با مشتر یساخت رابطه طولان ی، بر مبنایامروز یایدن

ک ید، یکنیرا قطع م یریگید. هربار که تماس پیره کنیذخ CRMرا در  یاطلاعات مشتر یتمام است

د. یات توجه کنید. به جزئیسید و اطلاعات ردوبدل شده را بنویباز کن یادداشت در کارت مخصوص مشتری

با  یریگیپآلارم تماس  ید.بعد، وقتیسین نکته را بنوید. ایرسیخوب به نظر نم یمشتر یمثلا اگر صدا

د. ینوشته شده را بخوان یهاادداشتیقه قبل از تماس، یدق 5د، یدیرا در داشبورد مخصوص خودتان د یمشتر

م یکه صحبت کرد یقبل یدفعه»د: ییک بگویو سلام و عل یکه تلفن را برداشت، بعد از معرف یمشتر

ک کار ین یهم«نیکه بهتر شدد. خوشحالم یبهتر یلیمشخصه الان خ ید؛ ولیرسیصداتون خوب به نظر نم

 د..یش ارزش قائل هستید و برایکنیف پرپول نگاه نمیک کیدهد که به او به چشم ینشان م یساده، به مشتر

 دیکن یاده سازیرا در شرکتتان پ ینش درستی.ب43

 یطراح«دیک عالمه نه بشنویقرار است هر روز، » در فروش وجود دارد: یشگیک اصل ثابت و همی

ز فروشتان یکه وارد کار یل. هرکسینرخ تبد یمشخص کردن درصد واقع یعنی، یفروش اصول یاستراتژ

 یچ آموزشیزند. اما هیخرد. درست است که آموزش در فروش حرف اول را میشود، محصول را نمیم

د. یکنن موضوع آماده یا ید خودتان را برایل کند. پس بایتبد یها را به مشترسرنخ یست که بتواند همهین

 د..ید و دوباره تلفن را برداریوجور کن، خودتان را جمع«نه»د بعد از هر یبا
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قات ثابت کرده که حداقل به ید. تحقید برسانیرا به مرحله خر ین تماس، مشترید که با اولیتوقع نداشته باش

گذارد. در ارتباط ینم یباق« اما و اگر» یجا یاستارتاپ یار کردن فضاد.کیاز دارین یریگیتماس پ 5 یال 4

د، یکن یریگید پیدینرس یبه جواب قطع ید. تا وقتیکاملا واضح باش یهایها، به دنبال خروجسرنخ یبا تمام

ست، ین یریگمیگفت هنوز آماده تصم یبزرگ باشد.اگر مشتر یلیخ« نه»ک ی یاگر جواب مشتر یحت

د. بلافاصله بعد از قطع کردن یش مناسب است تا دوباره باهم صحبت کنیبرا ید که چه زمانیپرسمحترمانه ب

ادتان باشد یفراموش نشود.  یریگید تا پیوارد کن CRMدر  یتماس، زمان اعلام شده را در پرونده مشتر

 کند.ید، او هم قطعا فراموشتان میرا فراموش کن یمشتر یریگیکه اگر شما پ

 دیجاد کنیار احس اضطر45.

ر در استفاده از محصول ید تاخینشان ده یواگذار کنند. پس به مشتر 90قه یمردم عادت دارند کارها را به دق

ش یهاد چالشیثابت کن یدهد که به مشتریجواب م یفروش فقط وقت ین استراتژیکند.ایجاد میا یچه مشکلات

ن ید از ایتوانیزده شوند. مجانید که هیکن ید کارید باد. بعیگذاریش احترام میازهاید، به نیارا درک کرده

 د:یک استفاده کنیسه تکن

 یمحدود و مناسبت یشنهاد آفرهایپ 

 ابد.ییش مینده افزایچند روز آ یمت طینکه قیگفتن ا 

 یمشتر یژه برایشده و و یسازیشخص یشنهادهایارائه پ 

 دیدها حرف بزنیها و تهد.درمورد فرصت46

ند محصولشان یها بگویخواهند مشترین است که فقط میکوچک، ا یوکارهاات بزرگ کسباز اشتباه یکی

ک سرچ ساده هم یست. با یش نیحل براشنهاد شما، تنها راهیداند که پیم یالعاده است. مشترچقدر فوق

تر عیه هرچه سرد کیارا به او داده یگنال اصلید، سیکن یینماش از حد بزرگیاگر ب کند.یدا میتان را پیرقبا

زود متوجه  یلیها خیمشتر ادتان باشد کهید.ید و درمورد مشکلات هم حرف بزنیفرار کند. پس صادق باش

حلشان را هم د و راهیدا کنیها را پچالش د.ید. پس به خودتان ضرر نزنیکنیم شوند که پنهانیم یموارد

 د.یفروش را از دست بده یهاکه فرصتشود ین کار فقط باعث میق انداختن اید. به تعویمشخص کن

 در فرانسه یفایقانون فروش شاپ

د که ید، توجه داشته باشیفروش محصولات در فرانسه را دار یبرا Shopify:اگر قصد استفاده از یا

Shopify د به یتوان یاست که شما نم ین بدان معنیا ست.یدر دسترس ن یدر حال حاضر به زبان فرانسو

 Shopifyها در متین، تمام قیعلاوه بر ا د.یدا کنیپ یدسترس یبه زبان فرانسو یبانیا پشتی Shopifyپلتفرم 

محصولات خوددر نظر  یگذارمتین را در هنگام قید این بایشوند، بنابرایش داده میکا نمایبه دلار آمر

 دیریبگ

 

 


